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Rechtliche Grundlagen: dos and don’ts
Asthetik Symposium 20. April 2024

Dr. Eylem Kaya, LL.M. (Medizinrecht)
Mark Rossbroich, LL.M. (Venture Capital)



Referenten

Dr. Eylem Kaya, LL.M. (Medizinrecht)

11-jahrige Tatigkeit als
Rechtsanwaltin

Schwerpunkt im Medizinrecht
an der Schnittstelle zum
Gesellschaftsrecht / M&A

Regulatorische Beratung
bei zahlreichen
Health-Care-Transaktionen
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Mark Rossbroich, LL.M.

8-jahrige Tatigkeit als
Rechtsanwalt

Schwerpunkt im Bereich
Venture Capital und
Unternehmenskauf

Begleitung mehrerer
MedTech-Start-ups

VeraulRerung fuhrender
Dermatologie an Investor

(Venture Capital)




Agenda

A. Endlich (Fach)Arzt —und nun?

B. Wie schitze ich meine Behandlung?

C. Was, wenn etwas schieflauft?

D. Wie werbe ich?

E. Wie kooperiere ich?

F. Wie rechne ich ab?

G. Wie (ver)kaufe ich (m)eine Praxis?

H. Wie funktionieren Beteiligungskonzepte?

. Wann zum Anwalt?

Tatigkeitsformen & Behandlungsorte

Aufklarungs- & Dokumentationspflichten

Arzthaftungsprozess

v. a. Vorher-Nachher-Bilder

Unternehmerische Betatigungen & Kooperationen

v. a. Fest- / Pauschalpreise & Rabatte

Praxiskaufe & -verkaufe

Venture Capital

Erfordernis & Qualitat erkennen

20. April 2024



A. Endlich (Fach)Arzt —und nun?

» Tatigkeitsformen Einzelpraxis
e i

@)

Kooperation mit
anderen Arzten

o Anstellung

» Behandlungsorte
o ,Botox-Party‘s”

u .
I. 20. April 2024



B. Wie schitze ich meine Behandlung?

Aufklarungspflichten Dokumentationspflichten

Besonders hohe Nicht dokumentierte
Anforderungen bei l MafRnahmen gelten als I

kosmetischen Eingriffen nicht vorgenommen
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C. Was, wenn etwas schieflauft?

Arzthaftungsprozess

» Haftungsfall bei Behandlungs- oder Aufklarungsfehler I

» Dokumentation mal3geblich zur Entlastung l
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D. Wie werbe ich?

Verbot anpreisender, irrefuhrender
oder vergleichender Werbung .

Risikofaktor Vorher-Nachher-Bilder /
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E. Wie kooperiere ich?

Unternehmerische Betatigungen Kooperationen mit
(Kosmetik)Herstellern & Werbepartnern

mnovnlg
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F. Wie rechne ich ab?

Zwingende Abrechnung nach GOA I

Fest- / Pauschalpreise & Rabatte /
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G. Wie (ver)kaufe ich (m)eine Praxis?

Praxiskaufe & -verkaufe
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Full-Service-Ansatz

alle Disziplinen aus einer Hand,
v. a. Transaktionserfahrung
mit Spezialkenntnissen im regulatorischen Bereich
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H. Wie funktionieren Beteiligungskonzepte?

Venture Capital

» Skalierende Geschéaftsmodelle mit Exit-Perspektive

» Beteiligung von VC-Investoren / Business Angels
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. Wann zum Anwalt?

|' \\\ Erfordernis & Qualitat erkennen
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In allen Fallen kompetente Ansprechpartner!

. I
Dr. Eylem Kaya, LL.M. Mark Rossbroich, LL.M. Dr. Patrick Muller, LL.M.
(Medizinrecht) (Venture Capital) (Venture Capital)
Salaried Partnerin Salaried Partner Partner
0211 600 55 237 0221 20 52 533 0211 600 55 248
e.kaya@heuking.de m.rossbroich@heuking.de p.mueller@heuking.de
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